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Fortsatt tillvaxt i den optiska detaljhandeln — fin sommar gav fart at
forsaljningen av solglaségon

Under det férsta halvdret 6kade omsdttningen inom den optiska detaljhandeln med 2,3 procent till
165 miljoner euro. Takten 6kade under det andra kvartalet, och omsdttningen 6kade med éver tre
procent. Av alla produktgrupper var det sdrskilt solglaségon och kontaktlinser som sdlde bdst.

"Under varen borjare tillvaxten i den optiska handeln narma sig detaljhandelns allménna linje, som
enligt Statistikcentralen var 3,3 procent under det forsta halvaret”, berattar Panu Tast, vd for
Branschféreningen for syn och égonhalsa i Finland rf.

Forsaljningen av glasdgon, som utgdr dver 82 procent av den totala omsattningen i branschen,
Okade under det andra kvartalet med 1,7 procent och uppgick till ndstan 61 miljoner euro.
Genomsnittspriset pa glasdgon steg med 2,4 procent till 254 euro. Under hela borjan av aret
Okade omsattningen inom glaségonhandeln med 6ver tva procent och volymen 3,4 procent.

Omséattningen inom solglaségonhandeln 6kade under det andra kvartalet ndstan 16 procent till sju
miljoner euro. Métt i antal var tillvixten éver fem procent: Over 131 000 par solglaségon séaldes i
Finland under april-juni. Deras genomsnittspris steg med 6ver atta procent.

"Den exceptionellt soliga varen och sommaren syntes tydligt i solglasbgonmarknaden, som 6kade
rejalt matt bade i omséattning och i volym”, bekréftar Anu Tola, forsaljningsdirektor, Instru Optiikka
Oy.

”De mest trendmedvetna individer som satsar mer pa utseendet skaffade flera solglaségon bade i
olika stilar och till olika anvandningssituationer. Kunder som kdpte solglasdgon med styrka satsade
a andra sidan mer pa hogklassiga solglasdgonlinser vid sidan av passande bagar”, berattar Tola.

"Behovet att anvanda solglasogon 6kade ocksa intresset att prova och anvanda kontaktlinser,
vilket avspeglar sig direkt i forsaljningen av kontaktlinser.”

Omsédttningen inom handeln med kontaktlinser 6kade med 3,4 procent till dver sex miljoner euro.
Den klart storsta delen av forsaljningen uppstod av kontaktlinser for engangsbruk, som saldes dver
fem miljoner par. *

Butikskedjorna dominerar marknaden
Knappt 90 procent av branschens marknader uppstar av de fem stora butikskedjornas omséattning.

Forandringarna i marknadsandelar var sma. De tva storsta butikskedjorna, Instru Optiikka och
Silmaasema, forlorare omkring 0,5 procentenheter av sin andel. Instru Optiikkas andel var litet
over 37 procent och Silmaasemas knappt 28 procent.
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Den aktdr som vaxte mest var den tredje storsta kedjan Specsavers, som 6kade sin andel med 0,5
procentenheter till ndstan 14 procent. Fenno Optiikkas ndstan sex procents andel forblev
oférandrad; Synsams andel 6kade en aning till 5,2 procent. Andelen av féretag utanfor de stora
butikskedjorna och av webbutiker 6kade till en aning dver tio procent.

Forandringar i livsstil formar utbudet

Instru Optiikkas Anu Tola beddmer att konsumenterna ar allt mer medvetna om och intresserade
av den inverkan 6gonhalsa och bra syn har pa valmaende och livskvalitet. “Konsumenternas
forandrande behov utmanar branschen att standig utveckla synundersokningstjansterna.”

”Digitalisering — i synnerhet den 6kande anvandningen av mobila apparater — andrar
konsumenternas livsstil snabbt och staller nya krav pa produktsortimenten. Vi satsar ocksa pa att
fa olika konsumentgrupper att anvanda bade optikers och 6gonlékares synundersdknings- och
ogonhalsotjanster pa ett mera omfattande satt for att forbattra konsumenternas egen
livskvalitet”, berattar Tola.

Branschens totala forsaljning vdntas véaxa ocksa under det andra halvaret. ”Vi har positiva men
samtidigt forsiktiga forvantningar”, berattar Branschforeningen for syn och égonhélsa i Finland rf:s
Panu Tast. | synnerhet forvantas det att ga bra for handeln med enkelslipande glaségon.

* Det har funnits ett tekniskt fel i forsaljningsdatainsamlingen av kontaktlinser i fjol och i b6rjan av detta ar vilket har
resulterat i att Branschféreningen for syn och 6gonhélsa i Finland rf:s rapportering visat lagre forsaljningstal an de
verkliga realiserade talen. Felet &r nu korrigerat.
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Branschféreningen fér syn och 6gonhdlsa i Finland rf féretréder féretag inom syn och égonhdlsa samt tillverkare,
importérer och partiaffdrer som betjéinar dessa. Den nya branschféreningen ansvarar fér synvardsbranschens
intressebevakning i nérings- och hdlsofragor och i utbildningspolitiska fragor, skéter branschens kommunikation samt
producerar forskningsdata och utbildning. Medlemsféretagen genererar cirka 80 procent av omsdttningen i branschen.
Férutom féretag innefattar organisationen ldroinréttningar som utbildar yrkesménniskor inom syn och 6gonhdlsa samt
féreningar som féretrdder dessa. Branschféreningen for syn och 6gonhdélsa i Finland ér en branschorganisation inom
Finsk Handel och Féretagarna i Finland.

Bransforeningen for syn och dgonhélsa i Finland rf « Sédra Kajen 10 « FI-00130 Helsingfors « tfn. 029 3000 900 *
www.naery.fi



